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AUSAPE apuesta
por la formación
Desde hace un tiempo, una de las líneas de trabajo marcadas desde

AUSAPE ha ido facilitar la formación en el entorno SAP a todos los

asociados. A partir de esa voluntad ya través de las diferentes Juntas

Directivas, se ha conseguida llegar a toda una serie de interesantes

acuerdos con importantes entidades o incluso con la propia SAP. A

través de ellos, los asociados de AUSAPE pueden acceder a cursos

específicos y certificados, másters, etc. sobre las áreas más

demandadas y necesarias en su trabajo diario, y todo ello con

importantes descuentos y en condiciones especiales y

diferenciadoras con respecto al resto de empresas no asociadas.
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empresas que se

comprometan a

hacerse cargo del
coste total del

curso). El número
de asistentes a cada

curso es ilimitado,

siempre que no se

supere el máximo
de asistencia esta­

blecido (entre 15 y

25 personas), con el

fin de garantizar

una óptima calidad
en la formación. De

este modo, además _, _
de evitar costosos Una de las aulas donde se imparten los cursos de la Fundación Universitaria La Salle.

Aunque la oferta actual en cuanto a forma­

ción dentro del entono SAl' es muy

amplia, las necesidades de las empresas
son crecientes. De hecho, en la acruali­

dad existe una demanda muy acusada en cuanto a

personas formadas y certificadas en las diferentes
soluciones de este fabricante. Desde AUSApE lleva­

mos ya mucho tiempo poniendo el foco en este

aspecto y se han conseguido toda una serie de

importantes acuerdos con los que los asociados con­

siguen un trato preferencial en el acceso a la forma­
ción, bien en forma de importantes descuentos o

bien a través del acceso preferencial a cursos certifi­
cados localizados fuera de las áreas de influencia

tradicionales. En este artículo vamos a describiros

algunas de las iniciativas que hemos puesto en
marcha en este sentido.

Tarifa Plana de Formación SAP

Esta iniciativa surgió gracias al acuerdo de colabo­

ración entre AUSApE y SAl' Formación con el fin

de ofrecer importantes descuentos en todos los cur­

sos del catálogo de SAI~ Las ventajas de la Tarifa
Plana no solamente radican en el considerable aho­

rro que las empresas pueden conseguir, sino tam-

bién en la "descentralización", ya que se pueden

impartir en cualquier parte del territorio español.

Para la puesta en marcha de uno de los cursos

de la Tarifa Plana, que es una materialización de la

propuesta que en su día formularon los Grupos de

Trabajo, sólo existe un requisito: que la solicirud

proceda de al menos cinco empresas (o bien un
número menor de

desplazamientos, el coste por alumno se rebaja de
forma considerable.

Luis Simón, director de Formación de SAl'

España, nos comenta las bondades de esra inicia­

tiva con las siguientes palabras: "El punto de par­

tida era la evidencia de que para ciertos clientes,

la formación SAl' era de difícil acceso y costosa,
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bien por la localización geográfica, bien por e!

pequeño número de personas a formar, bien por

e! propio tamaño de la empresa. Por tanto, debía­

mos idear una fórmula para que la formación

SAP para estos colectivos se acercas e a su zonas

geográficas, redujese el número mínimo de perso­
nas necesarias, mediante la reunión de intereses

de un grupo de cliente y, como consecuencia de

todo ello, hiciese más posible la formación para

estas empresas".
Actualmente los términos de la Tarifa Plana se

encuentran inmersos en un período de negocia­

ción. Al respecto, Luis Simón nos comenta lo

siguiente: "Recientemente hemos revisado e!

modelo y hecho algunos ajustes. Esperamos que

tras e! verano podamos lanzar esta segunda fase y

que más clientes puedan aprovechar sus induda­
bles beneficios".

Fundación Universitaria La Salle

Gracias a este acuerdo entre AUSApE y La Salle,

cualquier asociado puede beneficiarse de importan­
tes descuentos a la hora de cursar e! Master en

Softwarede Gestión de Empresas SAl' que la

Fundación Universitaria La Salle imparte en

Madrid. Los descuentos se ponen en marcha desde

José Fernández Marquina, Single Consulting

S.A. Coordinador y Profesordel Programa Másta SAP
La Salle Madrid.

e! primer alumno que pertenezca a una empresa

asociada y, en función de! número de alumnos

matriculados, dichos descuentos podrán ser de un

10% (si son entre 1 y 10 alumnos), 12% (entre 11

y 15) o incluso un 15% (siendo para ello necesario

un mínimo de 16 personas).

Este master está dirigido principalmente a cual­

quier profesional o universitario involucrado en e!
mundo de la consultoría de los Procesos de

Negocio y la gestión de proyectos de implantación

y mantenimiento de SAl' Rl3 y SAl' Business Suite.

Como puntos clave, en este Master se consigue

una visión completa de SAl' Rl3, Certificación

FIN, la solución de un Caso Práctico y un enfoque

hacia la profesión de Consultor.

Los objetivos principales de este master son

tanto formar a profesionales en la implantación y

mantenimiento de soluciones SAl' para actuar
como consultores internos o externos en medianas

y grandes empresas de cualquier sector de actividad,

como preparar a los participantes para presentarse

al examen de Certificación FIN, Finanzas y

Controlling que concede SAP. El programa acadé­

mico que rige este máster ha sido supervisado y

homologado por SAP. Cuenta con una metodología

muy específica, de la que se pueden destacar aspec­
tos como las rutorías on-line instituidas con los

profesores; e! trabajo autónomo con la herramienta

Grupos de Trabajo para compartir experiencias y
"best practices" entre clientes.

¿Más información?
Envíanos tus datos de contacto a:

Posibilidad de acceso a FORMACiÓN certificada
SAP en las mejores condiciones.

articipa en foros de reunión con profesionales de
Iy en eventos especializados en el mundo SAPo

.El camino más directo para la resolución de
Jlli>blemas y el contacto directo con el fabricante.

AUSAPE
CI Emilio Vargas 1 1a Planta
28043 MADRID
Teléfono: 91 5195094
Fax: 91 5195285
Email: gestor@ausape.es
www.ausape.es




